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Review = ความน่าเชื่อถือ





2) Content



4 เทคนิค

ท า Content ให้ขายดี

(ที่คุณอาจไม่เคยรู้)



ค่า Ads ถูก หรือ แพง เกิดจากอะไร?



Content ไม่ดี

เสียเงินหลายพัน หลายหมื่น

และยังเสียเวลา



1) เทคนิคท า รูป หรือ VDO 

ให้ยอดขายถล่มทลาย



ชอบแล้วซื้อ เชื่อแล้วซื้อ
- กล้องวงจรปิด
- อาหารเสริม
- จักรยาน
- รถยนต์
- ล าโพง
- กล่อง Android



รูป



















2) วิธีเลือกสีให้โดดเด่น

หยุดนิ้วลูกค้าให้อยู่หมัด







3) เทคนิคท า VDO ให้ปัง

ปิดการขายได้ทันที



Video

1. 2.



ถ้าเราต้องการขายทุกคน

เราจะขายไม่ไดส้ักคน



ไ”

เจาะจงกลุ่มเป้าหมาย
ส าหรับสร้างคอนเทนท์





อย่าเขียน content 
ที่เราอยากบอก!!

ให้เขียนสิ่งที่ 
ลูกค้าอยากรู้





รูปหรือวิดีโอ

ต้องมี “ชีวิตชีวา”

และมี “อารมณ์”



App ตัดต่อ VDO



4) เทคนิคเอาชนะ
Facebook

(ไม่ต้องเสียเงินพิ่ม) 



ท าในสิ่งที่ Facebook ชอบ





=



ข้อความในภาพ 20%



คนใชเ้วลาดู Live นานกวา่ VDO 
ธรรมดาถึง 3 เท่า

คนดู Live นานกว่า VDO 3 เท่า



Live



Checklist – เทคนิคการท า VDO ให้ปัง

  ประโยชน์ (Benefit)

  จี้จุด Painpoint

 รายละเอียด (Description)

 โปรโมชั่น เร้าใจ



3 เทคนิค

ยิงแอดให้ได้ยอดหลัก 1,000,000 

Facebook Ads



ROAP MAP ยิงแอดให้ขายดี



Business manager



การแบ่งส่วนกลุ่มเป้าหมายบน Facebook

conversion

Awareness

Consideration



วัตถุประสงค์แคมเปญ





สูตรยิงโฆษณาให้คุ้มคา่

ลูกค้าใหม ่ >>> แคมเปญ  ข้อความ, VDO

ยิงRetarget >>>    แคมเปญ  การเข้าถึง

ลูกค้าใหม ่ >>> แคมเปญ ข้อความ, VDO

ยิงRetarget >>> แคมเปญ ข้อความ

ลูกค้าใหม ่ >>> แคมเปญ  Conversion

ยิงRetarget >>> แคมเปญ  Conversion





Line: @WinnerThunthorn


