
สํานักงานสงเสริมการคาในตางประเทศ ณ นครโทรอนโต 
รายงาน Business Creation and Networking 

ตุลาคม 2561 (ฉบับท่ี 02/20) 
 

1. ขอมูลบุคคล/องคกรท่ีเขาพบ   
1.1 ช่ือบริษัท (Company’s name)  

Corcoran Importations 
ท่ีอยู  2800 Dalton suite 10 
        Québec, QC. G1P 3S4  
โทรศัพท +1 418 658 0701 
อีเมลล:  richard_corcoran@hotmail.com 
เว็ปไซด: www.corcoranimportation.com 
บุคคลติดตอ: Mr. Richard Corcoran, President 
  

2. รายละเอียดบริษัท/องคกร  
2.1 กอตั้งเม่ือ (Year Established): พ.ศ. 2535  

จํานวนพนักงาน (No. of Employees):  15 คน 
 

2.2 ประวัติความเปนมา  
      บริษัท Corcoran Importation เริ่มธุรกิจนําเขาและคาสงตั้งแตป 2535 โดยผูกอตั้งเปน
ชาวแคนาดาเชื้อสายฝรั่งเศสตั้งอยูในเมือง Quebec City (เหมืองหลวงของรัฐควิเบค) ซ่ึงเปนรัฐท่ีใช
ภาษาฝรั่งเศสเปนหลัก โดยรูปแบบของสินคาของบริษัทฯ จะเปนสินคาเฟอรนิเจอรระดับกลาง-สูง เนน
เฟอรนิเจอรไมเนื้อแข็งประเภท Acacia Wood ท่ีนํามาผลิตเปนเฟอรนิเจอรโตะทานขาว (Dinner 
Table) รวมถึงของประดับตกแตงบาน อาทิ แจกันไม โตะกาแฟ โคมไฟ เกาอ้ี ฯลฯ มีชองทางจัด
จําหนายไปยัง รานเฟอรนิเจอรปลีกท่ัวประเทศ รวมถึงหาง CostCo Online ปจจุบัน ทางบริษัทฯ 
นําเขาสินคาสวนใหญจากไทย จีน และอินโดนเซีย เปนหลัก ในชวง 1-2 ปท่ีผานมา ทางบริษัทฯ ประสบ
ความสําเร็จอยางสูงกับสินคาไมเนื้อแข็ง Acacia Wood ท่ีมีการนําเขาวัตถุดิบไมจากไทย ผลิต
เฟอรนิเจอรระดับสูง อาทิ โตะทานขาว โดยไมท่ีนําเขาสวนใหญจะเปนไมท่ีเปนแผนขนาดใหญ มีความ
หนาของไมเฉลี่ยมากกวา 1.5 นิ้ว โดยไมทุกชิ้นนําเขานั้นจะตองถูกนํามาผานข้ันตอนการอบความรอน
ไลความชื้นของไม (Kiln Drying Wood Process) เพ่ือลดระดับความชื้นของไมใหอยูท่ีระดับ 8-10% 

ปองกันการแตกของเนื้อไมในฤดูหนาว (ความชื้นและ
อุณหภู มิ ท่ี ต่ํ า ใ นฤดู หนาวของแคนาดาส ง ผล ให
เฟอรนิเจอรไมท่ีไมสวนใหญท่ีไมไดผานการอบมาอยางดี
จะเ กิดปญหาหด/ขยายตัวของเนื้ อไม )  ซ่ึ งสินค า
เฟอรนิเจอรไม ท่ีจําหนายในประเทศโซนรอนชื้น ไม
จําเปนตองผานการอบไลความชื้นชองไม ท้ังนี้ไมท่ีนําเขา
สวนใหญนั้นทางบริษัทฯ จะตองผานข้ันตอนการอบท่ีใช
เวลา 4-6 สัปดาห กอนท่ีนํามาแปรรูป (การขัด ลงสี
ลวดลาย) และประกอบเปนสินคาเฟอรนิเจอร กอนท่ีจะ
จําหนายไปยัง รานเฟอรนิเจอร หรือถึงมือลูกคาอีกทอด     
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2.3 ประเภทของกิจการ (Type of Business)  
                 โรงงานผูผลิต         ผูสงออก               ผูนําเขา                 ผูขายสง 
                     ผูขายปลีก            บริษัทตัวแทน         หางสรรพสินคา        หางสรรพสินคาเฉพาะ 
                     องคกรระหวางประเทศ                      องคกรทางการคา      องคกรไมแสวงหากําไร 
           อ่ืนๆ................. 

2.4 สินคาและบริการของบริษัท/องคกร 
สินคาเฟอรนิเจอรและของประดับตกแตงบานระดับ กลาง-สูง     

     

3. สินคา/บริการท่ีนําเขาและสนใจนําเขาจากไทย  
การหาคูคาทางธุรกิจ (Souring Partner) สินคาเฟอรนิเจอรไมขนาดเล็ก โตะ เกาอ้ี และของประดับตกแตงบาน
ท่ีมีคุณภาพปานกลาง-สูง     

 

4. สรุปผลของการหารือ/เขาพบ  
   1) จากการเขาพบ Mr. Richard Corcoran ประธานบริษัท และ Mr. Louis Olivier Marceau, 

Director of Sales บริษัท Corcoran Importation พบวาเศรษฐกิจแคนาดาในป 2018 นับตั้งแตตนปท่ีผานมา
ไดมีสัญญาณปรับตัวดีข้ึน ท่ีผูบริโภคมีความม่ันใจในเศรษฐกิจมากข้ึน มีการจับจายเงินมากข้ึน ท่ีสงผลดีตอยอด
นําเขาและจําหนายของบริษัทฯ โดยเห็นไดจากในปนี้ ทางบริษัทไดเปดรานคาปลีกเฟอรนิเจอร (นอกเหนือจาก

http://www.corcoranimportation.com/en/product/zen-72-a/
http://www.corcoranimportation.com/en/product/25-bbvh40/
http://www.corcoranimportation.com/en/product/25-lm100/
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การคาสงซ่ึงเคยเปนธุรกิจหลัก) ใชเปน Show Room เพ่ือใหลูกคาสามารถมาจับตอง ทดลองสินคาได เนื่องจาก
สินคาโตะทานเขาขนาด 6-8 ท่ีนั่งมีราคาปลีกท่ีคอนขางสูง ระหวาง 2,500-4,500 เหรียญ (ประมาณ 62,500-
112,500 บาท) โดยทางบริษัทไดแจงวามีผลตอบรับท่ีดี และมีแผนท่ีจะขยายสาขาเพ่ิมในอนาคต เนื่องจากของ
ทางคาปลีกมีอัตรากําไร (Profit Margin) ท่ีดีกวาคาสง และเปนสินคาระดับสูงท่ีลูกคาสวนใหญอยากเขามา
ทดลองนั่ง สัมผัสสินคากอนการตัดสินใจซ้ือสินคา 

      2) ในงาน Style ในชวงเมษายน 2561 ท่ีผานมาก Mr. Louis Olivier Marceau ไดเขารวมงานท่ี
ไทยในฐานะแขกพิเศษ โดยมีความเห็นวารูปแบบของงานนั้นเหมาะสม เนื่องจากมีการรวมสินคาเขาดวยกัน
นับวาเปนขอดี ท่ีทําใหเกิดความหลากหลายของสินคามากข้ึน (Width of Product Range) แตในเรื่องของ
ความลึก (Depth of Product Range) ของสินคานั้นยังมีนอย อาทิ มีผูประกอบการเพียงไมก่ีรายท่ีผลิตสินคาไม
เนื้อแข็ง Acacia ระดับสูง ท่ีอาจพิจารณาใหเพ่ิม
จํานวนของผูประกอบการไทยใหมากข้ึน รวมถึง
ควรคัดเลือกผูประกอบการไทยรายท่ีมีคุณภาพ 
หรือมีประวัติการสงออกมากอน ท่ีผูประกอบการ
ควรเนนการเจรจาการคาเพ่ือการสงออกมากกวา
การขายปลีก อีกท้ังควรเตรียมพรอมเรื่องขอมูล
ราคาสินคา เพ่ือใหผูนําเขาสามารถตัดสินใจได
ทันที ในการสั่งซ้ือภายในงาน อยางไรก็ตาม ผูนํา
เขามีความสนใจเยือนงาน Style Bangkok ในป 
2562 หากผูประกอบการไทยรายสนใจติดตอ
เจรจาการคากับบริษัท Corcoran Importation 
ก็สามารถติตดตอไดตามขอมูลขางตน     

 
************************************************************************************ 

สํานักงานสงเสริมการคาในตางประเทศ ณ นครโทรอนโต 
ตุลาคม 2561 

 

Mr. Louis Olivier Marceau (กลาง) รวมกับ ผอ. สคต. โทรอนโต 
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