
Rolls-Royce ลงทนุเปดโชวรมูในกมัพูชา 

 ๑. Rolls-Royce แบรนดรถยนตท่ีมีช่ือเสียงโดดเดนของโลก ไดลงทุนเปดโชวรูมในประเทศกัมพูชา 

เพื่อจําหนายและใหบริการหลังการขายแบบครบวงจร 

 ๒. Rolls-Royce เห็นวา แมกัมพูชามีขนาดตลาดเล็ก แตกลุมท่ีมีกําลังซื้อของกัมพูชานิยมใชสินคาท่ีมี

ราคาแพงเพื่อบงบอกสถานะทางสังคมของตนเอง   และในปท่ีผานมา Rolls-Royce สามารถจําหนายรถยนต

ไดมากกวา ๒๐ คัน 

 ๓. ลูกคาของ Rolls-Royce สวนใหญคือ นักธุรกิจและผูประกอบการท่ีประสบความสําเร็จ การส่ังซื้อ

รถจะตองใชเวลา ๓-๙ เดือน ในการสงมอบรถข้ึนอยูกับรุนและระดับขอกําหนดเฉพาะท่ีส่ังซื้อโดยลูกคา แมจะ

มีชางเทคนิคไมเยอะในโชวรูมในกัมพูชา แต Rolls-Royce ไดใหการดูแลและมีการรับประกันหลังการขายใน

ระดับภูมิภาค ๔ ป แกรถทุกคัน และยังมีอุปกรณตรวจวินิจฉัยรถอยางครบถวน ซึ่งสามารถเขาถึงอะไหลแท

ของของ Rolls-Royce และการใหการสนับสนุนจากสํานักงานภูมิภาคเอเชียแปซิฟก ประกอบกับมีระบบ 

"Flying Doctors" ท่ีสามารถบินจากสิงคโปรไปกัมพูชาหรือจากประเทศอังกฤษเพื่อแกไขรถยนตท่ีมีปญหามาก 

ความคิดเห็นของสํานักงานฯ 

 ๑. จากการลงทุนของ Rolls-Royce ดังกลาว เปนตัวช้ีวาผูบริโภคชาวกัมพูชาเปนกลุมท่ีมีกําลังซื้อสูง
โดยเฉพาะกลุมลูกคาท่ีมีฐานะดี และทางสํานักงานฯ เห็นวา ผูบริโภคกลุมนี้จะมีจํานวนมากข้ึนในอนาคตตาม
การเจริญเติบโตทางเศรษฐกิจของประเทศ ดังนั้น ผูประกอบการไทยท่ีผลิตสินคาคุณภาพดี ราคาแพง จึงไม
ตองลังเลใจในการวางแผนเปดตลาดสินคาในประเทศกัมพูชา โดยสามารถเลือกวิธีการหาคูคาท่ีมีศักยภาพ 
หรือเขามาทําการตลาดดวยตนเองโดยการลงทุนเปดสํานักงานสาขา หรือบริษัท ก็สามารถทําไดโดยไมมี
ขอจํากัดทางกฎหมาย 

 ๒. สํานักงานฯ คาดวาตลาดรถหรูของ Rolls-Royce จะมีการขยายตัวมากยิ่งข้ึน เนื่องจากลูกคาท่ี

เปนชาวกัมพูชาตลอดจนชาวตางชาติท่ีมาทําธุรกิจในประเทศกัมพูชาจะมีกําลังซื้อรถแบรนดดังกลาวเพิ่มมาก

ยิ่งข้ึน  
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